
   اینفوگرافیک صنعت خودرو: چه چیزی آینده خرده فروشی پس از فروش خودرو را شکل می دهد

 

 

با انتشار تصاویری در  رو  با ارائه تصاویری در ارتباط با صنعت خود   2023مارس    24  درماریا ناوولیکینا  

  ما شاهد تغییر بازار خودرو به سمت دنده بالا هستیم.نشان می دهد  تصویر شاخص امروز، لینکدون می نویسد  

 

 

 



 

 

 

 

 



 

 

 



 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

نظر می رسد   آینده خرده به  مشتریان،  انتظارات  افزایش  و  لجستیکی  تنگناهای  دیجیتالی شدن،  در  تسریع  با 

افزایش رقابت تنها یکی    فروشی خودرو چالش های جدیدی را برای فروشندگان قطعات خودرو ایجاد می کند.

از آنهاست. اما، با آن، صنعت خودروسازی که به سرعت در حال گسترش است، فرصت های رشد جدیدی را  

نوید می دهد، مشروط بر اینکه تغییرات بازار را به موقع تشخیص دهید و کسب و کار خود را بر اساس آن 

های تجارت الکترونیک قطعات خودرو را گردآوری  بینی ترین حقایق و پیش   تنظیم کنید! با این اوصاف، ما داغ 

ایم تا شما را در بخش بسیار پویا خودرو هدایت کنیم. اینفوگرافیک با عنوان آینده تجارت الکترونیک پس  کرده 

از فروش خودرو، موضوعی ترین روندهای خودرو و پیش بینی های بازار را نشان می دهد. واضح ترین 



خرده فروشان قطعات خودرو    روندها در بخش پس از فروش خودرو آینده خرده فروشی خودرو همه کانال است.

با ایجاد پل ارتباطی بین تجارب خرید دیجیتال و فیزیکی برای مشتریان خود، می توانند فرصت های بیشتری 

با این    را برای شخصی سازی هر سفر خرید قطعات خودرو به بهترین شکل برای نیازهای مشتری ایجاد کنند.

حال، انتقال آنلاین فروشگاه آفلاین شما دیگر یک گزینه نیست، بلکه یک ضرورت است که توسط عادی جدید  

با توجه به اثراتی که تورم بر قیمت    دیکته شده است. تقاضای مشتریان برای قطعات خودرو در خط مقدم است.

و در دسترس بودن وسایل نقلیه جدید داشت، یعنی کمبود چیپ و کاهش بودجه مصرف کنندگان، علاقه مندان به  

خودرو ترجیح می دهند به جای خرید خودروهای جدید، خودروهای قدیمی خود را روشن نگه دارند. مقررات  

تر آلایندگی خودروهای دولتی و مقررات ایمنی نیاز  مقررات سختگیرانه  دولتی بر بخش خودرو تاثیر می گذارد.

بازار بنابراین منطقی است که قطعات پس  زیست و کارآمدتر را آشکار کرد.به قطعات خودرو سازگار با محیط 

مبدل  تراشه مانند  و  کاتالیزوری  خودروهای  های  مالکان  زیرا  باشند  داشته  بالایی  تقاضای  الکترونیکی  های 

تر کنند.  کنند تا آنها را از نظر مصرف سوخت و از نظر زیست محیطی ایمنگذاری می تر خود را سرمایهقدیمی 

های قطعات خودرو از زمان های تکمیل در فروشگاه اگرچه نرخ   مسائل مربوط به زنجیره تامین باقی مانده است.

فروشان همچنان با مشکلات عرضه با تولیدکنندگان گیر بهبود یافته است، اما برخی از خردهشیوع بیماری همه 

، زمانی که Atmosphereبه گفته    کنند سفارشات را تکمیل کنند، مواجه هستند.کنندگانی که تلاش می و تامین

یک قطعه نامبر به طور رسمی در انبار موجود نیست، ممکن است سه تا پنج ماه طول بکشد تا تمام سفارشات  

  پشتیبان به درستی تکمیل شوند. جمع بندی به طور کلی، خرده فروشان خودرو نسبت به آینده خوش بین هستند. 

و پس از آن افزایش یابد. با این حال،    2023انتظار می رود تقاضا برای محصولات پس از فروش در سال  

همانطور که مصرف کنندگان تمرکز خود را به صورت    صنعت پس از فروش خودرو دیگر مانند گذشته نیست.

و این بهترین    -آنلاین تغییر می دهند، خرده فروشان باید اولین خریدار دیجیتالی را بپذیرند تا رقابتی باقی بمانند  

راه برای تکامل با تغییر زمان است. ورود به تجارت الکترونیک خودرو به یک راه حل منحصر به فرد نیاز 

نیازهای مشاغل خودرو را برآورده کند.  دارد که پذیر باشد تا  تنظیم و مقیاس  اندازه کافی قابل   X-Cart  به 

Automotive  .خواهید یک پلت فرم تجارت الکترونیک با کیفیت  بنابراین، اگر می   یکی از این راه حل ها است

های ضروری خودرو را در بالا برای فروش آنلاین قطعات خودرو داشته باشید، ما اینجا هستیم تا تمام ویژگی 

چرخشی    X-Cart Automotiveاختیار شما قرار دهیم و در شروع و در طول مسیر به شما کمک کنیم. به  

 بدهید  
 

 


